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MASTER IN RETE VENDITA   
II EDIZIONE 2023  

1

http://www.direttorevenditainaffitto.it


L’UNICO OBIETTIVO DI UN’AZIENDA E’ VENDERE 
VERITA’ INDELEBILE N.1 
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PERCHÈ È FONDAMENTALE COSTRUIRE UN 
REPARTO VENDITA? 
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PER VENDERE E’ FONDAMENTALE CREARE UNA CONDIZIONE 
DI FIDUCIA TRA BRAND E CONSUMATORE 
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VERITA’ INDELEBILE N.2 
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LA FIDUCIA SI PUÒ CREARE CON GRANDI INVESTIMENTI 
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OPPURE… 

http://www.direttorevenditainaffitto.it


…CON I VENDITORI  
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LA RETE VENDITA È IL TUO ESERCITO PRIVATO DI PERSONE CHE OGNI GIORNO 
HANNO IL COMPITO DI CREARE FIDUCIA NEI CLIENTI, PORTARLI AVANTI E NON 
PERDERLI NEL TEMPO 
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LA VENDITA E’ SOLO UN PEZZO DELLA TORTA 
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NON BASTA INSERIRE DEI VENDITORI 

NON BASTA CREARE IL LISTINO PREZZI 

NON BASTA AVERE UNA LISTA CLIENTI 

ECOSISTEMA 

VENDITA  
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PRIMA DI INSERIRE I VENDITORI È NECESSARIO PREPARARE IL TERRENO
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LE FONDAMENTA DELL’AZIENDA PER L’INSERIMENTO DEL REPARTO VENDITA  
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CREAZIONE DEL BUSINESS MODEL
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LA PRIMA COSA CHE DEVI AVERE CHIARO E’ CHE NON 
SEI SOLO NEL BUSINESS DELL’ACQUISIZIONE CLIENTI 

STESSO CLIENTE 

ARCO TEMPORALE DI VITA DENTRO L’AZIENDA 

NUMERO DI TRANSAZIONI  
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TRIADE DELL’ABBONDANZA 
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PER MONETIZZARE TANTE VOLTE UN SOLO CLIENTE IO DEVO 
CREARE UN’ECOSISTEMA 
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PRIMA DI COMPRARE TUTTI I CLIENTI DEVONO AFFRONTARE UN 
PERCORSO DI CONSAPEVOLEZZA  
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VERITA’ INDELEBILE N.3
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PUOI DECIDERE SE: 

CREARE QUESTO PERCORSO E CREARE LE TUE REGOLE PER FARLO 
SEGUIRE

ASPETTARE CHE I CLIENTI MATURANO DA SOLI SECONDO LE 
REGOLE DEL MERCATO IN CUI SEI 

www.direttorevenditainaffitto.it
Copyright 2023 CDM Advisory sagl - CHE-344.015.623 - All rights reserved.14

http://www.direttorevenditainaffitto.it


PERCORSO DI CONSAPEVOLEZZA DEL POTENZIALE CLIENTE 

FREDDO 

TIEPIDO 

CALDO  

INCONSAPEVOLE  

CONSAPEVOLE DEL PROBLEMA   

CONSAPEVOLE DELLA SOLUZIONE   

CONSAPEVOLE DEL BRAND   

FAN DEL BRAND   

CONSAPEVOLE DEL PRODOTTO   
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INDIFFERENTE  
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L’AZIONE PIÙ DIFFICILE E’ FAR DIVENTARE UNO SCONOSCIUTO UN 
CLIENTE PER ACCELERARE IL PROCESSO DI ACQUISTO ASSOCIAMO IL 
LIVELLO DI CONSAPEVOLEZZA DEL CLIENTE AD UNA FASCIA DI PRODOTTI 
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CREAZIONE DEL BUSINESS MODEL - IL DIAMANTE DELLA VENDITA 
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MIDDLE-END 

FRONT-END 

LEAD MAGNET

BACK-END

CROSS-SELL 
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Il DIAMANTE DELLA VENDITA È IL PERCORSO CHE IL TUO POTENZIALE CLIENTE DEVE FARE 
ALL’INTERNO DELLA TUA AZIENDA 

FRONT-END : RAPPRESENTA UN’ASSAGGIO DELLA TUA AZIENDA. DEL TUO LAVORO. VA CATALOGATO NELLA VENDITA DIRETTA ED È UN OTTIMO MODO PER 
PROFILARE I CLIENTI DA DARE IN PASTO ALLA RETE VENDITA. PRODOTTO/SERVIZIO A BASSO MARGINE, BASSO PREZZO.  

MIDDLE-END : RAPPRESENTA LA SCELTA RAGIONEVOLE E CONVENIENTE PER RISOLVERE IL PROBLEMA DEL POTENZIALE CLIENTE. “CI CONOSCIAMO MA 
NON ABBASTANZA DA DARTI TUTTI QUESTI SOLDI”. E’ IL TUO PRODOTTO DI PUNTA PRINCIPALE. QUELLO CHE LA MAGGIOR PARTE DEI TUOI CLIENTI 
ACQUISTERÀ.  

BACK- END : È DOVE ACCEDONO I TUOI CLIENTI MIGLIORI CHE SPESSO SONO ANCHE TUOI GIÀ CLIENTI. UN PRODOTTO/SERVIZIO AD ALTO 
MARGINE, ALTO PREZZO, NON È PER TUTTI.  
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LEAD MAGNET : SPESSO SI INTENDE RISORSE GRATUITE CHE HANNO IL COMPITO DI ATTIRARE IL POTENZIALE CLIENTE ALL’INTERNO 
DEL TUO CRM. PUÒ ESSERE FATTO TRAMITE UN “BRIBE” (OMAGGIO, SCONTO) O UN MATERIALE GRATUITO O UN FORM DI RICHIESTA

CROSS-SELL : PRODOTTO O SERVIZIO CORRELATO AL MIDDLE-END, CHE PERMETTE UN’ULTERIORE MONETIZZAZIONE DEL CLIENTE E L’AUMENTO 
DELLA SPESSA MEDIA 
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RISTRUTTURAZIONE  DEL BUSINESS MODEL - IL DIAMANTE DELLA VENDITA 

VENDITA DIRETTA 

VENDITA TRAMITE RETE VENDITA 

INFORMAZIONI  
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MIDDLE-END 

FRONT-END 

LEAD MAGNET

BACK-END

CROSS-SELL 
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LEAD MAGNET 

FRONT-END 

MIDDLE-END

BACK-END

DIAMANTE DELLA VENDITA 
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ESEMPIO 
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PRIMA  

COSTRUZIONE + MANUTENZIONE 

GIARDINI   

CROSS-SELL
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LEAD MAGNET 

FRONT-END 

MIDDLE-END

BACK-END

DIAMANTE DELLA VENDITA 
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ESEMPIO 
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GIARDINO DA SOGNO

(PROGETTAZIONE + COSTRUZIONE + MANUTENZIONE )  

CROSS-SELL: TRATTAMENTI, CONCIMAZIONI 
GIARDINO DA SOGNO 


(ABBONAMENTO MANUTENZIONE)  

GIARDINO RESET  

PROGETTO GIARDINO 

LIBRO DEI CASI STUDIO 
DIGITALE E CARTACEOLA GUIDA GIARDINI 

DA SOGNO CANALE YOUTUBE 
GIARDINI DA SOGNO 

VENDITA TRAMITE RETE VENDITA 

DOPO 

VENDITA DIRETTA 

PRATO PERFETTO FAI DA TE  

INFORMAZIONI  

PROTOCOLLO PRATO PERFETTO
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LIBRI 
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LEAD MAGNET 

FRONT-END 

MIDDLE-END

BACK-END

ESEMPIO 

VENDITA DIRETTA 

INFORMAZIONI  

VENDITA TRAMITE RETE VENDITA 

PRIMA  

CONSULENZA/PREVENTIVO  

PRODOTTO PERSONALIZZATO   
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MASTERCLASS

LIBRI 

CANALE YOUTUBE  
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LEAD MAGNET 

FRONT-END 

MIDDLE-END

BACK-END

ESEMPIO 

VENDITA DIRETTA 

INFORMAZIONI  

VENDITA TRAMITE RETE VENDITA 

DOPO 

SERVIZIO CONSULENTE 

DEL LAVORO  CROSS-SELL
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ESERCIZIO
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INDIVIDUA IL BACK-END, IL MIDDLE-END, IL FRONT-END, I CROSS-SELL E I 
LEAD MAGNET DELLA TUA AZIENDA 
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UN BRAND, UN PRODOTTO 
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CREA O RIMPACCHETTA PRODOTTI O SERVIZI CHE PERMETTONO  
IL PERCORSO DEL CLIENTE 

www.direttorevenditainaffitto.it
Copyright 2023 CDM Advisory sagl - CHE-344.015.623 - All rights reserved.

ESERCIZIO
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OBIETTIVO NUOVO LISTINO PREZZI 
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PRODOTTO / 
SERVIZIO POSIZIONE DESCRIZIONE PREZZO A LISTINO PREZZO IN OFFERTA 

(OTO) BONUS 

COSTRUZIONE + 
MANUTENZIONE 

GIARDINO 
BACK-END SU 

PREVENTIVO 
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ESEMPIO 
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PRIMA  
LISTINO PREZZI 
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PRODOTTO / 
SERVIZIO POSIZIONE DESCRIZIONE PREZZO A LISTINO 

PREZZO 
50%INIZIO 
50%FINE 

PREZZO 
PAGAMENTO 

MENSILE 

PREZZO SALDO 
IMMEDIATO 

BONUS INCLUSI 
NELL’OFFERTA 

PRATO PERFETTO  
FAI DA TE FRONT-END 

Istruzioni, 
consulenza e 

materiali per creare il 
prato dei tuoi sogni 

€ 697 € 397

GIARDINO RESET FRONT-END 
Riportiamo il 
giardino ad una 
condizione gestibile 

€ 2197 € 997

• Smaltimento e 
pulizia verde 


• un trattamento 
pianta 


• Consulenza prato 
Erboso 

PROGETTO 
GIARDINO FRONT-END 

Vivi in anteprima e in 
maniera 
personalizzata la 
trasformazione del 
suo giardino 

€ 8497 5497 € 4497
• Book fotografico 

• Rendering digitale 

• Video digitale 

GIARDINO DA 
SOGNO 

MEMBERSHIP LIV 
1 

MIDDLE-END 

Manutenzione 
giardino annuale 
erogata mensilmente 
per un giardino 
piccolo 

€ 4997 3497 € 2497

• - Smaltimento e 
pulizia verde 


• un trattamento 
pianta 


• Una concimazione 
BIO 


- Consulenza prato 
Erboso 

GIARDINO DA 
SOGNO  

MEMBERSHIP LIV 
2

MIDDLE-END 

Manutenzione 
giardino annuale 
erogata mensilmente 
per un giardino  
medio

€ 11997 6997 € 5997

• - Smaltimento e 
pulizia verde 


• un trattamento 
pianta 


• Una concimazione 
BIO 
GIARDINO DA 

SOGNO 
MEMBERSHIP LIV 

3

MIDDLE-END 
Manutenzione 
giardino annuale 
erogata mensilmente 
per un giardino 
grande


€ 23997 12997 € 11997
• - Smaltimento e 

pulizia verde 

• un trattamento 

pianta 

• Una concimazione 

GIARDINO DA 
SOGNO PLATINUM BACK-END

Progettazione 
+Costruzione+ 
Manutenzione

SU PREVENTIVO 
• PROGETTO 

GIARDINO 


PRATO PERFETTO CROSS-SELL 

Abbonamento 
mensile specifico 
per la manutenzione 
solo del prato 
erboso 

€ 7994 4997 € 3997
• Consulenza Prato 

Erboso 

• Trattamento Prato 

• Manutenzione 

BIO 
CONCIMAZIONI CROSS-SELL 

Concimazione 
specifica per il tipi di 

pianta 
€ 3597 2497 € 1797

• Consulenza 

• Applicazione 

• Materiale 

TRATTAMENTI 
SPECIFICI CROSS-SELL 

Trattamento 
specifico per il tipo 

di pianta 
€ 3597 2497 € 1797

• Consulenza 

• Applicazione 

• Materiale 
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ESEMPIO 
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DOPO 

LISTINO PREZZI 
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I CLIENTI SONO L’ASSET PIÙ IMPORTANTE DELL’AZIENDA E LA RICERCA 
DEGLI STESSI NON PUÒ ESSERE DELEGATA AL VENDITORE 
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VERITA’ INDELEBILE N.4

31

http://www.direttorevenditainaffitto.it


PREVISIONALE DI VENDITA 
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QUANTO PUÒ FATTURARE OGNI TUO VENDITORE?  
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Prodotto 
Prezzo o 

media 
Prodotto 

Conversione da 480 lead 
potenziali (40 al mese) Da 240 annui (20 al mese) 120 (10 al mese) Quantità 

mensile 
Quantità 
Annuale 

Fatturato 
mensile 

Fatturato 
annuale 

GIARDINO 
RESET € 997 2.5 5 10 1 12 € 997 € 11964

PROGETTO 
GIARDINO € 4497 1.25 2.5 5 0.5 6 € 2248.5 € 26982

GIARDINO DA 
SOGNO piccolo € 2497 2.5 5 10 1 12 € 2497 € 29964

GIARDINO DA 
SOGNO medio € 5997 1.25 2.5 5 0.5 6 € 2998.5 € 35982

GIARDINO DA 
SOGNO grande € 11997 1.25 2.5 5 0.5 6 € 5998.5 € 71982

GIARDINO DA 
SOGNO PCM € 23997 1.25 2.5 5 0.5 6 € 11998.5 € 143982

PRATO 
PERFETTO € 3997 0.8 1.7 3.3 4 € 1332 € 15988

BIO 
CONCIMAZIONI € 1797 5 10 20 2 24 € 3594 € 43128

TRATTAMENTI 
SPECIFICI € 1797 5 10 20 2 24 € 3594 € 43128

PERCENTUALE DI CONVERSIONE PERCENTUALE DI CONVERSIONE PERCENTUALE DI CONVERSIONE 

Totale 21 41.7 83.3 8 100 € 35258 € 423100
Per 2 venditori € 70517 € 846200
Per 3 venditori € 105775 € 1269300
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ESEMPIO 
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PREVISIONALE DI VENDITA 
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SENZA CONSIDERARE.. 

IL RIAQUISTO 

LA RICORSIVITA’ 

L’AUMENTO DEI PREZZI A PARITA’ 

DI QUANTITA’ DI CLIENTI 

L’AUMENTO DEI LEAD POTENZIALI DA 

DARE IN “PASTO” AI VENDITORI 

LA VENDITA’ DIRETTA 

IL PACCHETTO CLIENTI GIA’ ESISTENTE  
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I REFERRAL  

LA RICHIESTA 

SPONTANEA  
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COME FORNISCO POTENZIALI CLIENTI AI MIEI VENDITORI? 

ATTRAVERSO LA CREAZIONE DELL’ECOSISTEMA 
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BUSINESS MODEL 

CREAZIONE DELL’ECOSISTEMA 

INSERIMENTO, GESTIONE E 

FORMAZIONE DEI VENDITORI  

UNIONE DEI REPARTI 

(VENDITA, MARKETING E AMMINISTRAZIONE)   

MONITORAGGIO DEI NUMERI E DEI KPI 

AD ESSI COLLEGATI   

STRATEGIA VENDITA  

CREAZIONE DELL’AZIENDA VENDITA FIRST  
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AZIENDA
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RISTRUTTURA IL BUSINESS MODEL 

CREA O RIMPACHETTA NUOVI PRODOTTI/SERVIZI

(UN BRAND, UN PRODOTTO) 

CREA IL NUOVO LISTINO PREZZI 

CREA IL PREVISIONALE DI VENDITA 
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