
questionario
VENDITORI



BENVENUTO

Prenditi tutto il tempo di cui necessiti per rispondere alle seguenti
domande. Ricordati che non ci sono risposte giuste o sbagliate. E’
importante che tu sia sincero/a nelle risposte che dai e che non ti
faccia prendere dalla fretta nel rispondere. Ogni domanda è a
risposta aperta, puoi utilizzare quanti caratteri vuoi per dare la
tua risposta. 

Ti chiedo cortesemente di non utilizzare internet per rispondere alle
domande. 

Buona lavoro, Cristina. 
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1

Cosa ti piace fare nella vita?

2

Usa tre aggettivi per descriverti 

3



3

Ti consideri una persona analitica?
Dopo aver risposto descrivi il significato di analitico. 

4

Sai quali sono i tuoi difetti? Se si,  descrivili.  

4
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5

Se ti dicessero che ti rimane qualche mese di vita, cosa faresti prima di morire? 

6

Perché vuoi fare il venditore/trice?

5
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7

Cosa sono i soldi per te?

8

Cos’è per te la vendita? 

6
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9

Cosa significa per te lavorare?

10

Quali sono i tuoi obbiettivi nella vita?

7
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11

Ti piacerebbe fare carriera? Se si,  perché?

12

Cosa volevi diventare da piccolo/a?

8
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13

Quali competenze hai e quali vorresti sviluppare?

14

Cos’è per te il successo?

9
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15

Che tipo di realtà lavorativa vorresti trovare nel luogo di lavoro?

16

Preferiresti un fisso certo tutti i  mesi o decidere quanto guadagnare in base alle tue
capacità?

10
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17

Ti consideri una persona ambiziosa? Se si,  perché? 

18

 Hai degli hobby? se si descrivi cosa ti piace fare

11
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19

Ti consideri una persona vanitosa o preferisci non dare troppo nell’occhio? 

20

Ami stare al centro dell’attenzione o preferisci mettere al centro chi hai di fronte? 

12
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21

Dare per avere o dare senza aspettarsi nulla in cambio?

13

22

Ti consideri una persona che sa gestire lo stress?
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23

 Cosa ti da fastidio degli altri?

14

24

Se potessi dire qualcosa al te di cinque anni fa, cosa gli diresti? 
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25

Sai cosa è il copy-writing? Se si,  descrivi a cosa serve 

15

26

Ti sono familiari le parole up-selling e cross-selling ?
Se si,  dimmi come e in quale contesto le utilizzeresti.
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27

Che cos’è il marketing diretto? 

16

28

Che cos’è una trattativa? 
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29

Ti va di raccontarmi un episodio che ti ha particolarmente colpito nella tua vita? 

17

30

Responsabilità: cosa vuol dire per te questa parola? 
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31

Ti piacerebbe più lavorare in un gruppo o lavorare da solo/a?

18

32

Quali sono le 5 responsabilità più importanti che hai in azienda come venditore? 

questionario  VENDITORI



33

 All’interno di un gruppo, ti senti più il leader o parte del gruppo? 

19

34

Cosa vuol dire essere un leader per te?
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35

Ti piace parlare dei tuoi successi con gli altri?

20

36

Ti consideri una persona timido/a?
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37

Cos’è una OTO?

21

38

Per cosa sta l’acronimo LTV e a cosa serve?
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39

Per cosa sta l’acronimo CAC e perché a te serve saperlo?

22

40

Ti consideri bravo/a con i numeri?
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41

Pensi di avere autocontrollo?

23

42

Cosa vuol dire essere una persona dotata di Problem solving?
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43

Chi è per te l’imprenditore e cosa fa?

24

44

 Chi è per te il cliente e come puoi aiutarlo?
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45

Fai sport? Se si che sport fai e perché?

25

46

Cosa vuol dire l’acronimo CTA?
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47

Quanto sono importanti per te le persone con cui lavori?

26

48

Cosa sei disposto a fare per avere successo nella vita?

questionario  VENDITORI



49

Te la senti di dirmi cosa vorresti cambiare di te?

27

50

Cosa ti spinge ad andare avanti nella vita?
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Grazie per aver dedicato il tuo tempo nelle risposte,
ti ricordo che il questionario va inviato alla seguente email:

CANDIDATURA@direttorevenditainaffitto.it 


